
Développement de la stratégie
de marque du cabinet juridique
LEXTAL sur LinkedIn

ÉTUDE DE CAS

La présente étude de cas souligne la manière dont la
publication de contenu de haute qualité sur LinkedIn a
permis d’accroître la visibilité de LEXTAL et de renforcer
l’image de marque et la réputation du cabinet.



Défi

Client

Solution

LEXTAL est un cabinet d’avocats panbaltique prospère. Il a
sollicité l’aide de B2B Growth afin d’accroître la présence de son
cabinet sur LinkedIn et de renforcer son image de marque, grâce
à la création de contenu et à une refonte de son profil personnel.

La première étape pour développer votre marque repose sur
l’homogénéité et la cohérence. Nous avons donc entrepris de
modifier le profil de l’entreprise, ainsi que les profils personnels
de plus de dix avocats et autres employés fondamentaux. Nous
avons converti des profils dénués d’image de marque ou de
contenu stratégique en profils LinkedIn Expert absolu, clairs et
convaincants. En d’autres termes, nous avons rédigé chaque
profil individuel en fonction du public cible afin de garantir que
les visiteurs du profil y trouvent leur compte. 

Le principal objectif de LEXTAL consistait à accroître la notoriété
de sa marque afin de gagner la confiance de ses clients
potentiels. Le cabinet avait déjà conscience de la valeur de
LinkedIn en tant que plateforme de développement de marque
professionnelle, mais souhaitait également en profiter pour faire
découvrir à ses lecteurs son domaine d’activité.

Avant Après

Découvrez 
le profil de 
Ants en cliquant
sur ce lien.
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Nous avons commencé à diffuser des publications de manière
régulière en octobre 2021, et en un seul mois, le contenu de
LEXTAL a obtenu plus de vues, de commentaires et de réactions
qu’au cours des huit mois précédents cumulés. Nous avons en
outre plus que doublé le nombre de clics sur les publications. 

Après avoir procédé à une actualisation des profils, nous avons
procédé à la publication de 2 à 3 messages hebdomadaires,
essentiellement en anglais. Nous avons appliqué nos connais-
sances de l’algorithme de LinkedIn et avons impliqué l’ensemble
des employés actifs sur LinkedIn en les incitant à formuler des
commentaires. La participation des employés aux publications 
et aux commentaires permet d’augmenter le nombre de vues et
d’instaurer un climat de confiance, ce qui renforce la notoriété de
l’entreprise grâce à une exposition accrue au sein de la commu-
nauté LinkedIn.

Résultats

Vous trouverez ci-après quelques exemples de nos publications.

Link 
to post

Link 
to post
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En résumé, LEXTAL se distingue désormais de ses concurrents,
et les clients et partenaires s’intéressent aux activités de
l’entre- prise sur LinkedIn.

Grâce à notre coopération et au respect de l’algorithme de
Linke- dIn, les publications de LEXTAL bénéficient désormais
d’un 
plus grand nombre de vues, leur compte enregistre un flux plus
régulier de nouveaux abonnés et leurs employés disposent des
outils nécessaires pour développer une marque 
personnelle percutante.

Après quelques mois de création régulière de contenu, nous
avons recueilli des commentaires positifs de la part de nos cli-
ents, qui étaient curieux de savoir comment nous avions réussi à
exploiter LinkedIn de manière aussi performante. En participant
moi-même plus activement à la plateforme, mon profil a enreg-
istré un plus grand nombre de visites, d’anciennes relations du
monde entier reprennent contact avec moi et je reçois de nom-
breuses informations précieuses sur LinkedIn. 

 
Tout cabinet d’avocats qui souhaite développer ses ventes en
valorisant la marque personnelle de ses employés doit mesurer le
potentiel qu’offre LinkedIn. 

Résumé Qu’en pense LEXTAL ?

Kertu Irves 

Augmentation de 383 %
de la portée des
publications

Augmentation de 38 %
du nombre de nouveaux
abonnés

responsable marketing du cabinet juridique LEXTAL 
LinkedIn

https://www.linkedin.com/in/kertu-irves/
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Chez B2B Growth, nous sommes une équipe
diversifiée, issue de différentes régions du monde et
possédant une grande variété d’expériences
personnelles. Mais notre état d’esprit est commun -
nous souhaitons mettre à profit nos connaissances et
nos expériences afin d’aider d’autres entreprises à se
développer, ce qui nous permettrait de grandir avec
elles. Chaque membre de l’équipe apporte son savoir-
faire spécifique afinde renforcer notre passion
commune pour le partage des meilleures pratiques.

À propos de nous

Si vous souhaitez obtenir de
tels résultats, contactez-nous !

mariliis@b2bgrowth.fr

+33 7 50 32 23 83

LinkedIn
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